
Le technicien-vendeur en matériel de sport apporte un service commercial et technique à des clients par la 
vente, la location, le conseil et la préparation ou la maintenance de cycles musculaires et électriques
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Technicien - Vendeur en matériel de 
sport (spécialité cycles) (niveau III)

Titre Professionnel

Les modalités
Durée : 

Voie d’accès :

Déroulement du cursus :

Inscription :

Validation :

Coût annuel de la formation :

Accessibilité aux personnes handicapées :

Pré-requis
Aucun

Public ciblé
Toute personne souhaitant 
obtenir un diplôme de niveau 3 et 
assurer les missions de vendeur 
conseiller sport et réparation 
de vélo : salariés, demandeurs 
d’emploi



Chambre de Métiers et de l’Artisanat de l’Hérault
154 rue Bernard Giraudeau - CS 59999
34187 MONTPELLIER Cedex 4

• Alternance : pour  3 semaines en entreprise /

    1 semaine en centre de formation

• Obtenir un diplôme de niveau 3 

• Possibilité de valider un ou plusieurs blocs.

Contact entreprise : Sandra LABARE - s.labare@cma-herault.fr
04 48 18 72 17 - 06 84 08 97 95

Contact apprenti : Sarah MARTIN - s.martin@cma-herault.fr
Tél. 06 29 65 77 41 - 04 48 18 72 16

 Ecole des Métiers
www.cma-herault.fr

Les débouchés et emplois
Technicien, réparateur cycle
Vendeur, loueur en articles de sport 

LES + de la formation

Bloc 1 : Réaliser la préparation, l’entretien et la réparation courante des 
cycles et des vélos à assistance électrique 
(245 heures)
• Préparer les cycles et les vélos à assistance électrique

• Réaliser l’entretien courant des cycles et des vélos à assistance électrique

• Réaliser les réparations courantes des cycles et des vélos à assistance 
électrique 

Bloc 2 :  Réaliser la vente et la location des matériels et des accessoires de 
sport (210 heures)
• Participer à la vente des matériels et des accessoires de sport

• Participer à la location des matériels de sport

• Participer au suivi des commandes et des mouvements de stock d’un point 
de vente ou de service

Enseignement professionnel

Modalités pédagogiques

• Formation en présentiel avec des temps de présence au CFA et en entreprise
• Système d’entrées et sorties permanentes (par bloc)
• Personnalisation du parcours de formation
• Apports théoriques
• Exercices et mises en situation
• Supports de cours en ligne
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